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Worauf kommt es an beim Online Marketing?
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Sie mdchten mehr

Interessenten oder ein besseres Ranking lhrer Webseite?

+ Zur Kampagne B Erklarvideo

Suchmaschinen wie Google entscheiden in Echtzeit und innerhalb von Millisekunden aus iiber 200 Faktoren iiber das
Ranking und die Platzierung einer Webseite. Um Manipulationen oder Beeinflussungen zu erschweren oder zu
unterbinden werden die Prioritidten der Faktoren regelméBig neu angesetzt und auch die Faktoren verdndert.

Stiandige Updates (bekannt durch Tierbezeichnungen) spiegeln das eindrucksvoll wieder. Es gibt fiir nichts eine Garantie,
niemand von tausenden SEO (Suchmaschinenoptimierung) Fachleuten kann wissen was zukiinftig wichtig ist, die SEO
Branche liefert sich im Interesse der eigenen Kunden zum Teil regelrechte Katz und Maus Spiele mit den
Suchmaschinen. Was heute gut fiir das eigene Ranking ist kann morgen das Gegenteil bewirken.

Ein Teil der relevanten Faktoren ist jedoch immer prisent und fiir das Ranking unverindert hoch angesiedelt ist. Daraus
lassen sich Dienstleistung entwickeln welche die Rankings einer Webseite steigern konnen, somit auch den
Bekanntheitsgrad eines Unternehmens.

Allerdings ist es wichtig zu erfahren, welche Online Marketingmafnahmen fiir welches Unternhemen am sinnvollsten
sind. Im Internet gibt es kein Allheilmittel, welches jedem Unternehmen mehr Kunden bringt. Jede Webseite und jedes
Unternehmen ist anders. Daher ist eine gute Marketingkampagne immer eine individualisierte Kampagne. Unternechmen
die Ihre Dienstleistungen den Kunden anpassen, sich Zeit nehmen um den Bedarf des Kunden zu analysieren und
individualisierte Kampagnen anbieten, sind leider schwer zu finden. Daher ist es wichtig, die richtige Marketingagentur
zu finden. Ein Indiz dafiir, dass man Sie als Kunden ernst nimmt, sind Gesprédche mit Experten der Agentur, Briefings
und stindige Reporte, damit Sie als Kunde immer auf dem Laufenden bleiben.

Bevor ein Unternehmen Geld fiir eine Online Marketingkampagne ausgibt, sollte das Unternehmen seine eigene
Zielgruppe definieren. Neben biologischen (Geschlecht, Alter) und soziookonomischen (Einkommen, Wohnort, Beruf,
Bildung, Hobby...), sollte sich jedes Unternehmen folgende Fragen stellen:

-Welche Kunden wollen wir ansprechen (Branchen, Grofe, Region, Preissegment ...)?

-Welche Kunden wollen wir nicht ansprechen?

-Wer passt zu uns (fachlich wie menschlich)?

-Wer passt iiberhaupt nicht zu uns?

-Welche Kunden iiberlassen wir ,,gerne“ unseren Mitbewerbern?
Erst wenn Antworten auf diese Fragen gefunden sind, sollte sich eine Unternehmen einer Marketingagentur wenden.
Eine gute Agentur wird weitere Merkmale zur Zielgruppendefinition finden und, noch wichtiger, Mittel und Wege
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finden, wie man genau diese Gruppe ansprechen kann. Und darauf kommt es beim Online Marketing an: genau jene
anzusprechen, von denen ein Unternehmen den gréB3ten Nutzen hat - und am besten so viele wie moglich.

Portrait
Online Marketing - aus einer Hand- Schnell, kostengiinstig und Google konform!
1. Sie bendtigen sofort Interessenten Threr Zielgruppe zu fairen Preisen?

Wir vermitteln Thnen echte Interessenten aus unserem Portal Swamoo.com! Zielgruppengenau und zu fairen
Konditionen! Die Interessenten besuchen direkt Thre Webseite! Unter Google Analytics sichtbar!

2. Wir kiimmern uns um Ihr Ranking bei Google!

Wer heute gut gefunden wird, hat keine Garantie dass es morgen auch so ist! 90% aller Suchenden im Internet kommen
tiber Google und nur auf die ersten beiden Seiten, dort miissen Sie stehen! Google éndert allerdings stindig Ihr Ranking
durch regelmifBige Updates der tiber 200 Rankingfaktoren (z.b. Technik, Mobile Version, Content, themenrelevante
Backlinks). Um auf die ersten Seiten zu kommen oder dort nicht von Wettbewerbern verdringt zu werden ist es wichtig
immer auf dem aktuellen Stand dieser Updates zu sein! Dafiir sorgen wir — schnell kostengiinstig —Google konform!

3. Komplettes Online Marketing in Sozialen Medien oder fiir Produkte und Dienstleistungen!

Bestimmte Zielgruppen bewegen sich nicht mehr auf Google sondern ausschlielich auf den Sozialen Netzwerken!
Erreichen Sie iiber uns auch diese Kunden! Zusitzlich promoten wir individuell Thre Produkte oder Dienstleistung!
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