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Um seine Wachstumsziele zu erreichen, ist der Multichannel-Retailer Leapp eine Partnerschaft mit Gilde Equity
Management eingegangen. Das 2011 gegründete Unternehmen Leapp vertreibt generalüberholte Apple-Hardware an
Privatkunden, Unternehmen und Bildungseinrichtungen. Dabei bedient sich Leapp eines Multichannel-Retail-Konzeptes,
das die Vorteile eines Webshops mit der Sicherheit und dem persönlichen Service eines Ladengeschäfts kombiniert. Das
Unternehmen ist in den letzten Jahren stark gewachsen und erwartet für 2016 einen Umsatz von mehr als 25 Millionen
Euro. 

Unternehmensgründer Rogier van Camp: „Leapp hat als Webshop begonnen. Als wir aufgrund des Multichannel-
Konzeptes das erste Ladengeschäft in Amsterdam eröffneten, brachte das einen enormen Aufschwung mit sich.“
Mittlerweile zählt Leapp zehn Ladengeschäfte in den Niederlanden, Belgien und Deutschland. Das Unternehmen kauft
große Mengen vormaliger Leasing- und Vorführmodelle bei ausschließlich an Leapp gebundenen Zulieferern ein und
verkauft diese weltweit. Van Camp: „Unsere Produkte werden gründlich getestet und, wenn nötig, überholt. Daher sind
sie wie neu und wir bieten darauf standardmäßig eine Garantie von zwölf Monaten. Der Kaufpreis kann bis zu 70
Prozent niedriger sein als der reguläre Ladenpreis.“ Eine Geschäftsidee, die sowohl Privatkunden als auch Unternehmen
anspricht, was das starke Unternehmenswachstum und die Umsatzsteigerung beweisen. 

Dank dieser Umsatzsteigerung nehmen die Einkaufs- und Vorratsvolumen von Leapp stark zu. Außerdem wird in eine
Verdopplung der Ladengeschäfte in den Niederlanden und in Belgien sowie in ein exponentielles Wachstum des
Geschäftsangebots in Deutschland investiert. Gilde geht die Partnerschaft mit Leapp ein, um dieses Wachstum zu
finanzieren. „Mit Gilde habe ich einen Partner gefunden, der meine Unternehmensambitionen teilt und mich auf breiter
Fläche unterstützt. Dank dieser Partnerschaft verfügen wir über die finanzielle Stärke, um die Erweiterung von Leapps
bewährtem Konzept enorm zu beschleunigen“, erläutert Rogier van Camp. 

 

 

Portrait

Leapp vertreibt generalüberholte Apple-Produkte und ein breites Zubehör-Sortiment an Unternehmen, Schulen,
Behörden und Privatkunden. Das Unternehmen ist in den Niederlanden, Belgien und Deutschland aktiv und hat in jedem
dieser Länder einen eigenen Webshop (Leapp.nl, Leapp.be und Leapp.de). Leapp verfügt über zehn Ladengeschäfte in
Amsterdam, Breda, Den Haag, Eindhoven, Utrecht, Rotterdam, Zwolle, Antwerpen, Gent und Düsseldorf. Neben Apple-
Produkten liefert Leapp exklusiv Kopfhörer der Premiummarke Sennheiser. Leapp wurde 2014 von der
niederländischen Tageszeitung „Het Financieele Dagblad“ zum schnellst wachsenden Einzelhandelsunternehmen in den
Niederlanden gekürt. 
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