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Die GenoKap Wohnungsbaugenossenschaft eG arbeitet, wie alle modernen Banken und Versicherungen, im Wege des
Direktmarketings. Das bedeutet konkret, dass Sie von einem unserer Kundenberater einen Telefonanruf erhalten, der Sie
auf die Möglichkeit der höchstgeförderten Anlageform durch eine Genossenschaft aufmerksam macht.
Die Kontaktaufnahme ist durch das Freigeben Ihrer persönlichen Daten für Informationszwecke erfolgt. Dieser
Vertriebsweg wirkt zwar offensiv, ist aber ehrlich und direkt.
Denken Sie zum Beispiel an eine Tarif-Umstellung Ihrer KFZ Versicherung. Auch hier kann Sie Ihr Direkt
Versicherungs-Berater anrufen und Ihnen die Vorteile per Telefon näherbringen, zugeschnitten auf Ihren persönlichen
Bedarf. Sie hören sich die Möglichkeiten an und entscheiden dann - ja, ich habe Interesse oder nein, ich habe kein
Interesse. Genauso auch bei der GenoKap. Sollte die geförderte Sparform dann interessant für Sie sein, werden Sie kurze
Zeit später erneut von einem Mitarbeiter der Genossenschaft kontaktiert.

Wer seine Daten einmal freigegeben hat und das später nicht möchte, sollte sich in der deutschen Robinsonliste
eintragen. Durch diese Registrierung bekommen Sie keine unangeforderten Werbesendungen, Informationen, Angebote
und Telefonanrufe mehr.

Ihre Öffentlichkeitbeauftragte
der GenoKap eG

 

 

Portrait

Wohnungsbaugenossenschaften werden nach dem 5. Vermögens- und Bildungsgesetz mit bis zu 20 % Sparzulage
gefördert. Das in der Genossenschaft angesammelte Kapital, das sogenannte Geschäftsguthaben, muss
wohnwirtschaftlich verwendet werden. Hinter dieser Formulierung steht die einfache Tatsache, dass die Genossenschaft
entweder Wohnraum – dies können Eigentumswohnungen, Reihenhäuser oder Sozialimmobilien sein – erwirbt oder
solche Objekte erstellt.
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