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printvision GmbH wird AG: "Unser Verkaufsargument heif3t
Leistung"
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Kopier- und Druckerspezialist will hoch hinaus

Freising, 24. November 2011. Drucken und Kopieren in Perfektion, ist die Kernkompetenz von printvision. Der
Spezialist fiir Kopier- und Drucksysteme kiimmert sich seit iiber 25 Jahren darum, dass die Firmenkunden rund um
Miinchen in Sachen Kopierer und Drucker top ausgestattet sind - und liefern Beratung, Service und komplette Losungen
bis zum Workflow- und Dokumentenmanagement gleich mit. Nun wurde aus der printvision GmbH eine
Aktiengesellschaft.

Die Verschmelzung der B&K, Comtex und Steyer Printvision zur printvision GmbH im Jahr 2005 war ein erster
wichtiger Schritt zur Weiterentwicklung des Unternehmens. Seitdem vervierfachten sich die Umsétze und die
Umfirmierung zur AG war die weitere logische Konsequenz. "Als AG genielen wir Vorteile bei der Kapitalbeschaffung
und profitieren bei grofen Kunden von dem guten Image dieser Geschiftsform", verspricht sich Vertriebsvorstand
Martin Steyer. "Und fiir unsere Mitarbeiter gibt uns die AG in Form eines Firmenanteilmodells ein willkommenes
Motivations- und Bindungsinstrument an die Hand."

Unternehmen werden von Menschen gemacht

An der Philosophie der printvision AG, der Arbeitsweise, der Mitarbeiter- und einer ausgepréigten Kundenorientierung
wird sich jedoch nichts dndern. Die Kunden wertschétzen sowohl die professionelle und dennoch sehr persénliche Art,
mit der sich das printvision-Team ihren Wiinschen und Anforderungen annimmt. "Die printvision ist fiir uns seit Jahren
ein verlasslicher und professioneller Partner," bestitigt Oliver Pfliiger, Geschéftsfiihrer der Intertec components GmbH
aus Freising. "Die Mitarbeiter verstehen dort die Bediirfnisse des Mittelstands und helfen uns bei der Optimierung der
Arbeitsabldufe."

Der Druckerspezialist bedient Kunden aus der Region rund um Miinchen mit Druck- und Kopierlosungen inklusive
Workflow- und Dokumentenmanagement aus einer Hand — eben alles womit man Papier bedrucken kann. Dazu zihlen
kleine wie grofie Firmen, Handwerker sowie Rechtsanwilte oder Banken. Im Vordergrund steht immer die optimale
Losung fiir den Kunden. "Wir streben keine Preisfithrerschaft an, wir tiberzeugen unsere Kunden mit Ergebnissen”,
lautet die Pramisse des Vorstands.

Technisch immer vorne dran

printvision ist jedoch auch eine knallharte Techie-Firma. Das fundierte IT-, Netzwerk- und Drucker-Know-how der
Mitarbeiter garantiert dem Kunden ausgefeilte und kostenoptimierte Drucklosungen. Dazu gesellt sich ein
ausgesprochener Pioniergeist und Lust am Ausprobieren. Als "Early Adopter" ist das Unternehmen in neuen
Technikfeldern immer vorne mit dabei: Sei es mit der mobilen Einsatzplanung der Techniker per PDA oder mit dem
herstellerunabhéngigen Flottenmanagement und der Verzahnung dieser Tools in die firmeneigene
Unternehmenssoftware. "Wir arbeiten mit Losungen bereits produktiv, wihrend andere noch mit der Einfithrung
beschiftigt sind", erklidrt Technik-Vorstand Heribert Moosburner.

AG soll bei Zukunftsplidnen helfen

Grundsitzlich ist Steyer mit der Geschéftsentwicklung und seinen Kunden zufrieden. "Unsere mittelstdndischen Kunden

Seite 1 /2



openrPrPirRe’

Das offene PR-Portal

passen zu uns, wir arbeiten auf Augenhohe miteinander und es kommt jeder auf seine Kosten", erklért Steyer. Dennoch
wiirde es seiner Einschidtzung nach der Umsatzentwicklung gut tun, wenn etwas mehr gréere Kunden hinzu kidmen.
Bisher stammen etwa zehn Prozent der printvision-Kunden aus dem Konzernumfeld, 20 Prozent sollen es werden, "aber
nicht mehr". Die Kunden werde auch weiterhin vorrangig aus der Region stammen. "Das passt zu uns und wir passen zu
unseren Kunden."

Portrait

Uber printvision

printvision wurde 1994 als B&K Biiromaschinen und Kopiergerite in Freising gegriindet. 2005 verschmelzen B&K,
Comtex und Steyer Printvision zur printvision GmbH. 2011 wird das Unternehmen zur AG. printvision bedient heute
Kunden aus der Region rund um Miinchen mit Drucklosungen verschiedenster Druckerhersteller wie Ricoh, Kyocera,
Samsung oder Oki. Reparaturleistungen sowie Beratung zu Dokumenten- und Workflow-Losungen gehoren ebenfalls
zum Leistungsportfolio.

Das Unternehmen beschéftigt 25 Mitarbeiter, darunter vier Auszubildende und erwirtschaftete 2011 vier Millionen
Umsatz.

www.printvison.de
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