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insellion offeriert Mittelstand neue Absatzchancen
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Bad Vilbel - Der Dienstleister insellion offeriert Gewerbetreibenden einen lukrativen neuen Vertriebskanal.
Einzelhdndler und Mittelstéindler, die Internetplattformen wie eBay, Hood, azubo & co. bisher nicht fiir ihre Produkte
und Services genutzt haben, lassen sich ab jetzt von insellion ein mafigeschneidertes Paket schniiren.

Und das geht so: Ob Saisonprodukt, interessante Dienstleistung, trendige Neuheiten, Betaware oder Retouren,
individuelle Einzelstiicke, Restposten, Vorjahresware, Uberproduktion und Ausstellungsstiicke - die Mitarbeiter von
insellion begutachten die Ware und schitzen den maximal erzielbaren Preis. Firmengriinder Frank Jost, eBay-Mitglied
der ersten Stunde, verfiigt iiber ausreichend Erfahrung, um eine prézise Prognose dariiber abzugeben, welche Aussichten
der Artikel auf den verschiedenen Internetplattformen hat, lukrativ an den Mann oder die Frau gebracht zu werden.

Absatzsteigerung und Lagerabverkauf

Gemeinsam mit dem potenziellen Kunden priift der Neustarter, ob das Angebot fiir den Internetvertrieb geeignet ist.
Dann wird ein Servicepaket geschniirt. Insellion tibernimmt das gesamte Handling — vom Angebot bis zum Versand der
Ware. Es konnen aber auch Teildienstleistungen gebucht werden. Dann iibernimmt insellion etwa ausschlielich die
Prisentation der Ware auf den Plattformen, Verkauf und Versand macht der Handler selbst. Aber auch alle
Zwischenlosungen sind denkbar.

Bekleidung der letzten Saison, Mobel auf Halde, aber auch das neueste Trend-Item, das einen groflen Bedarf schnell
befriedigen muss, insellion schafft eine ebenso schnelle wie breite Verbindung zwischen Anbieter und Kéufer — regional,
national und auch international ohne zusétzlichen Aufwand. Ob ein Kunde den Absatz steigern mochte oder einfach sein
Lager abverkaufen will, vom langfristigen Dienstvertrag bis zur singuldren Leistung ist alles moglich.

Kein finanzielles Risiko

Finanziell iibernimmt der Anbieter kein Risiko, so Informatiker Jost, der bereits Hunderte von Verkaufstransaktionen
auf eigene Rechung im Internet abgewickelt hat. Denn die iibliche Zahlungsweise auf eBay, Hood, azubo & co. ist die
»Vorkasse“, d.h. der Kdufer oder Auktionsgewinner iiberweist nach gewonnener Transaktion zundchst Kaufpreis und
Versandkosten auf ein vom Verkiufer benanntes Konto. Erst nach Gutschrift des Gesamtbetrages auf dem
Verkéuferkonto erfolgt der Versand der Ware an den Kdufer. Der Kdufer tritt somit also in Vorleistung, der Verkdufer
tragt kein Ausfallrisiko wie beim Kauf auf Rechnung.

Dabei ist es dem Bad Vilbeler Neugriinder Jost aber wichtig, zu unterstreichen, wodurch er sich von so genannten ,,drop-
shops® unterscheidet: ,,insellion ist nicht am schnellen Einmal-Abverkauf von Waren interessiert, sondern mochte fiir den
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Kunden die E-Commerce-Plattformen als langfristigen Vertriebskanal nutzbar machen. Hierzu wird zusammen mit dem
Kunden eine maligeschneiderte Strategie entwickelt - der Kunde entscheidet anschlieend selbst, welche Teile er selbst
durchfiihren kann und welche Teile er per Outsourcing vergibt."
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