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ACCEDO AG peilt halbe Milliarde an
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Pressemitteilung von: ACCEDO AG

ACCEDO{QAG

Gut beraten. Clever finanziert.

Neue Fiihrungsmannschaft, ehrgeizige Ziele: Vorstandschef Andreas Bronner und sein Mit-Vorstand Florian Pfaffinger
wollen das Geschiftsvolumen des Bayreuther Online-Bau- und Immobilienfinanzierungsvermittlers Accedo spitestens
bis Ende 2012 verdoppelt haben — von 250 Millionen Euro Finanzierungsvolumen im laufenden Jahr auf dann 500
Millionen Euro

Nicht, dass die Geschifte bislang schlecht gelaufen wiren. Seit 2007 legte das Finanzierungsvolumen um 25 Prozent zu,
so Bronner, der seit 2006 im Unternehmen ist. Jetzt hat der 32-Jahrige den Vorstandsvorsitz von seinem Vater Friedrich
Bronner tibernommen, der Accedo 1998 gegriindet hat und in den Aufsichtsrat der Familien-AG wechselt. ,Damals war
das eine Pionierleistung, heute sind es die Verbraucher gewohnt, sich im Internet zu informieren®, sagt Andreas Bronner,
der fiir das Privatkundengeschéft zustindig ist. So belegt Accedo beim monatlichen Kreditkonditionen-Ranking durch
die Stiftung Warentest regelmiflig Platz eins oder zwei. Focus Money kiirte die Bayreuther zuletzt sogar zum derzeit
besten Direkt-Baufinanzierer tiberhaupt.

Mit rund 50 Banken und Kreditgebern bundesweit arbeitet Accedo derzeit zusammen, sondiert und vergleicht stindig
deren Konditionen, um den Kunden dann ein maf3geschneidertes Angebot machen zu konnen. ,,Ob Neubau,
Wohnungskauf oder Anschlussfinanzierung — das Gesamtpaket ist wichtig. Und das orientiert sich nicht immer nur an
den giinstigsten Konditionen®, so Bronner und Pfaffinger.

Rund 7000 Anfragen und Neukunden aus ganz Deutschland registrieren die beiden pro Jahr, 20 Mitarbeiter kiimmern
sich darum. Die Beratung lduft vor allem iiber Telefon und E-Mail und kann — je nach Wissensstand und
Entscheidungsreife beim Kunden — von zwei Wochen bis zu einem Jahr dauern. Mittlerweile ist auch eine personliche
Beratung in den Accedo-Geschiftsraumen moglich, was vor allem von einer steigenden Kundenzahl aus der Region
genutzt wird, so Bronner. Doch damit und auch mit dem relativ neuen Geschiftsfeld der Vermittlung von Ratenkrediten
(Volumen 2009: zwolf Millionen Euro) ldsst sich das Finanzierungsvolumen nicht wie geplant binnen drei Jahren
verdoppeln. Und spitestens hier kommt Florian Pfaffinger ins Spiel. Er fungiert auch als Geschiftsfiihrer der crestfinanz
GmbH, einer 100-prozentigen Accedo-Tochter und damit dem zweiten Standbein des Unternehmens. Es handelt sich
dabei um einen Dienstleister fiir derzeit fiir 1500 Vertriebspartner, vom Einzelmakler bis zu kleinen Allfinanz-
Vertrieben. Pfaffinger will nun erreichen, auch fiir mittelgrof3e Allfinanz-Vertriebe als Baufinanzierungsspezialist im
Hintergrund mit sehr individueller Beratungsleistung zu fungieren. Dann seien schnell grofle Volumina moglich, und
deshalb nennt er selbst die auf den ersten Blick enorme Verdoppelung in relativ kurzer Zeit, “ein gesundes Wachstum®.
Auf diirfe man die Summe nicht iiberbewerten. ,,Wichtig ist, was am ende iibrig bleibt“, so Pfaffinger. Und da stehe
Accedo gut da — im Gegensatz zu so manchem Konkurrenten.

Drittes Standbein

Mit groB3en Zahlen umgehen kann Pfaffinger offenbar. Er ist gerade erst von der Interhyp AG — einem der Platzhirsche
der Branche mit rund 500 Mitarbeitern — zu Accedo gewechselt. Bei Interhyp war er zuletzt Prokurist und Bereichsleiter
fiir das Geschéft mit instituionellen Partnern und kann ein entsprechendes Netzwerk nutzen. Trotzdem konnte ich dort
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wegen der GroBe des Unternehmens nicht mehr so viel bewegen, wie ich mir das wiinschte. Das ist bei Accedo anders®,
so der 34-Jdhrige. Zum dritten Standbein soll tiber kurz oder lang eine weitere Internetseite werden. Bronner hat die
Domaine zinsvergleich.de erworben, auf der ab Dezember ein transparenter Vergleich der Konditionen fiir
Baufinanzierungen, Ratenkredite und Tagesgeld ermoglicht werden soll — und Accedo die Gewinnung neuer Kunden.

Portrait

Die ACCEDO AG zihlt zusammen mit der Tochtergesellschaft crestfinanz GmbH seit der Griindung im Jahre 1998 zu
den grofiten deutschen Online-Brokern im Bereich Baufinanzierung. Das Erfolgsrezept ist einfach: Der Kunde erfihrt
eine unabhingige, kompetente und personliche Beratung. Durch unsere hohe Reputation bei unseren
Finanzierungspartnern erhalten unsere Kunden stets Top-Konditionen. Zahlreiche renommierte Auszeichnungen und
zufriedene Kunden bestitigen unseren Erfolg .
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