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Uberleben im Haifischbecken
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Pressemitteilung von: BeraterZentrumDiisseldorf

Junge Rechtsanwilte und Steuerberater modgen gut ausgebildet sein; bei der Mandantenakquise fragt jedoch niemand
nach der Examensnote. Wer an Mandanten kommen und diese halten will, muss hart dafiir arbeiten. Der mit der
Anwaltschwemme einhergehende Konkurrenzkampf, verbunden mit einem nicht zu leugnenden Imageverlust der
Berufsgruppe, hat den Markt in ein einziges Haifischbecken verwandelt. Hinzu kommt, dass viele Berufsanfianger zwar
die erforderliche Fachkompetenz aufweisen, sich nach auflen hin aber kaum zu verkaufen wissen. Die sich rasant
ausweitende Finanzkrise wirkt sich zusitzlich erschwerend aus. Dabei sollte gerade die wirtschaftliche Schlagseite
Anreiz sein, sich punktgenau am Markt zu positionieren, Akquisechancen zu vergréflern und an der eigenen souverinen
Selbstdarstellung zu arbeiten.

,»Genau hier kniipfen wir an“ erldutert Diana Steinbriick, die das BeraterZentrumDiisseldorf leitet. ,,Unsere
Seminarpalette ist weit gefdchert” so die Betriebswirtin und zertifizierte Projektmanagerin. ,,Unsere Teilnehmer werden
zielgerichtet an die Erstellung eines eigenen Leistungsportfolios herangefiihrt, in dem sie Zielgruppen, Chancen und
Risiken, Moglichkeiten und Visionen realistisch einzuschétzen lernen. Wir vermitteln zudem die Methodik der sog.
Kaltakquise und geben wertvolle Hilfen fiir eine effiziente und nachhaltige Kontaktaufnahme. In
Kommunikationsseminaren und Videoworkshops konnen die Teilnehmer schliefllich an der eigenen Personlichkeit
arbeiten. Unser Bewerbertraining rundet unser Angebot ab.“

Wodurch hebt sich das Angebot von dhnlichen Veranstaltungen ab, was ist das Besondere?

~Begriffe wie ,,Coaching® und ,, Training® geistern tiberall herum, doch viele konnen damit gar nichts anfangen® erklirt
Rechtsanwiltin und Kommunikationstrainerin Patricia Stelzer. Oft hilt man entsprechende Seminare fiir iiberteuertes
Gelaber, bestenfalls werden die vermittelten Inhalte als interessant, fiir die Praxis aber als kaum verwertbar erachtet.

,» Wir dagegen machen keine Kennlernspiele, in denen man sich Bille zuwirft und erstellen auch keine Flipcharts aus der
Metaebenensicht®. Bei uns stehen ausschlieBlich die Praxis und die im Kunden-/Mandantenverkehr immer wieder
auftretenden Probleme im Vordergrund. Wir geben unseren Teilnehmern effektive, leicht umsetzbare Hilfen und Tipps
an die Hand, die im Wettbewerb zu spiirbaren Erfolgserlebnissen fithren. Dabei profitieren die Teilnehmer von unserer
langjdhrigen Beruferfahrung; wir wissen, wie die Leute ticken® erginzt die langjidhrige Seminarleiterin, die unter
anderem fiir das Deutsche Anwaltsinstitut und das Diisseldorfer ASG-Bildungsforum titig ist.

Die Veranstaltungen stehen allen Berufstitigen offen, besonders werden jedoch Rechtsanwilte, Wirtschaftspriifer,
Steuer- und Unternehmensberater sowie deren Personal angesprochen. ,,Niemand sollte jedoch die Katze im Sack
kaufen, sondern seine Investitionen sorgfiltig iiberdenken® sind sich beide Damen einig. Interessierte konnen sich
deshalb auf einer kostenlosen Informationsveranstaltung iiber die einzelnen Programme und deren Inhalte informieren.
Besonders wichtig ist uns, dass auf diese Weise die Moglichkeit gegeben wird, die Referentinnen vor einer Buchung
personlich kennenzulernen und sich im vorhinein von ihrer Fachkompetenz zu iiberzeugen.

Die Veranstaltung findet am 27. Januar 2009 im BeraterZentrumDiisseldorf, Prinz-Georg-Strale 91 in 40479

Diisseldorf, von 18:00 — 20.00 Uhr statt. Um Anmeldung wird gebeten unter info@bzd-businesscenter.de oder Tel. 0211
—4497 04.
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Das BeraterZentrumDiisseldorf ist ein Businesscenter, das sich auf Berater (Rechtsanwilte, Steuerberater,
Wirtschaftspriifer, Unternehmensberater) spezialisiert hat.

Wir bieten Ihnen in einem kollegialen Umfeld ein nach Ihren individuellen Bediirfnissen ausgerichtetes Leistungspaket /
Arrangement und entlasten Sie von allen administrativen Problemen, die sich Ihrer Leistung in den Weg stellen konnten.

Neben dem klassischen Angebot eines BusinessCenters, wie Vermietung von Biirofldchen, einer hochwertigen
technischen Infrastruktur, professionellem Sekretariatsservice, zentralen Dienstleistungen und einem modernen

ConferenceCenter bieten wir auch spezielle Dienstleistungen an, wie z.B. webbasiertes Projektmanagement.

Der entscheidende Vorteil fiir Sie sind flexible Arrangements. Sie bestimmen die Vertragslaufzeit und zahlen nur fiir
Leistungen, die Sie in Anspruch nehmen.

Ein groBer weiterer Mehrwert sind unsere unterschiedlichen Netzwerke, die speziell auf Berater ausgerichtet sind.

Des weiteren haben Sie im BeraterZentrumDiisseldorf jederzeit die Moglichkeit, sich in Management- und
Beraterkompetenzen fortzubilden.
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