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Vertriebsseminare mit direktem Praxistransfer
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Pressemitteilung von: M. Winkler Vertriebsberatung

Leichter verkaufen im Alltag.

In Zeiten einer schwachen Nachfrage und unvermindert hohen Wett-berwerbsdruck kommt dem Verkéufer eine
Schliisselstellung im Unter-nehmen zu. Was macht einen erfolgreichen Vertriebsmitarbeiter aus? M-Winkler
Vertriebsberatung gibt die Antworten, die Inhalt ihrer Semina-re sind:

* Kommunikationsféahigkeit

* Verkduferisches Selbstverstindnis

* Spal an der Arbeit

Unter dem Stichwort: ,,Vertrieb leicht gemacht” steht die Entwicklung der Selbst- und Sozialkompetenz im Vordergrund.
Dadurch gelingt es iiber-zeugend und begeisternd Gespriache mit Kunden und Mitarbeitern zu fiihren.

Frau Winkler, langjihrige und erfolgreiche Vertriebsberaterin, zeigt durch Ubungen und Beispielen in Theorie und
Praxis neue Wege fiir den verkauferischen Alltag auf, dabei werden teils Blockaden geldst und das Erreichen der eigenen
und unternehmerischen Ziele vorbereitet. Die Erweiterung der Selbst- und Sozialkompetenzen fiihrt zu nachhalti-gen
Erfolg. Der Praxis Transfer, als wichtiger Mal3stab fiir jedes Semi-nar, wird wihrend der Veranstaltung mit
verschiedenen Methoden vor-bereitet.

Mit modernsten Medien erleben die Teilnehmer ein Seminar mit Work-shop-Charakter. In Einzelarbeit und im
Austausch mit einem Partner oder der Gruppe erarbeiten diese ihren eigenen Stil. Mit Praxisbeispie-len aus ihrem
eigenen Alltag wird Neues ausprobiert.

Vom 29. November bis 1. Dezember 2008 findet das nédchste Seminar in Bad Konig statt. Nidhere Informationen sind im
Internet unter http://www.m-winkler.com aufrufbar oder telefonisch unter 06063 95. 17.800 zu erhalten. Aufgrund
limitierter Teilnehmerzahlen wird eine friihzeitige Buchung des Seminars empfohlen.

Portrait

Margit Winkler berit KMU zur Vertriebseffizienz. Sie ist gepriifte Vertriebstrainerin, Marketingkauffrau,
Existenzgriinderberaterin und verfiigt iiber langjdhrige Erfahrung als Berater, Trainer und Coach (Diplomierter
Systemischer Coach).
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