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Mit dem Konzept NLS – Neuro Linguistic Selling tauchen Sie in die Denkstrukturen Ihrer Kunden ein. Sie lernen, Ihr
Gegenüber schneller einzuschätzen, besser auf dessen Entscheidungsmuster zu reagieren und damit noch sicherer zum
Verkaufsabschluss zu kommen.

Referent:
Marc M. Galal, Experte für Verkaufslinguistik, lizenzierter Trainer der Society of NLP und Entwickler der
Verkaufsstrategie NLS

Termine:
06.10.2008 in Frankfurt/Main
09.10.2008 in Düsseldorf
15.10.2008 in Ludwigsburg/Stuttgart
27.10.2008 in München

Seminarzeiten:
13:30 – 17:30 Uhr mit 30 Minuten Pause

Preis:
295,- (zzgl. MwSt.)

 

 

Portrait

Seit 30 Jahren gehört der Vertriebsspezialist DVS zu den renommiertesten Instituten für Aus- und Weiterbildung im
deutschsprachigen Raum und hat in dieser Zeit wichtige Entwicklungen begleitet und neue Trends im Vertrieb gesetzt.

Die Struktur unseres Veranstaltungs-Portfolios teilt die DVS in drei Kerngeschäftsfelder auf:

DVS -Akademie
DVS -Professional Programme
DVS -Inhouse

Den gesamten Karriereweg der Teilnehmer begleitet die DVS Akademie- vom Einstieg in die Vertriebstätigkeit bis hin
zum Aufstieg zur Top-Führungskraft. Hier finden Sie die wichtigsten Aus- und Weiterbildungsprogramme sowie neue
Management-Programme unter einem Dach.

Wer im Rahmen von Tagungen sein Wissen ausbauen, oder sich in Seminaren zusätzliche Kenntnisse in Spezialthemen
aneignen möchte, findet im DVS -Professional Programme die passende Veranstaltung. Gleichzeitig dient es der
Vertiefung der Programme, die in der Akademie abgebildet sind.
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DVS -Inhouse bietet Ihnen die Möglichkeit, Vertriebsteams - mit maßgeschneiderten Konzepten - im eigenen
Unternehmen zu schulen.

 

 

 

News-ID: 228672 • Views: 1045 (Stand: 16.05.2026) 

 

Link zur Pressemitteilung:

https://www.openpr.de/news/228672/DVS-Kompakt-Neuro-Linguistic-Selling.html

Powered by TCPDF (www.tcpdf.org)

Seite 2 / 2

http://www.tcpdf.org

