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Vertriebseinsteiger lernen alle Grundlagen des Verkaufens in zwei Wochen: von der Besuchsvorbereitung über moderne
Arbeitstechniken im Verkauf bis hin zum professionellen Führen von Preisverhandlungen. In der Transferphase
zwischen den beiden Lehrgangswochen kann das Erlernte in die Praxis umgesetzt werden. Fragen und Probleme werden
dann zu Beginn des zweiten Ausbildungsteils mit den Teilnehmern und Trainern diskutiert.

Diese zweiwöchige DVS-Ausbildung kostet insgesamt 4.450,- zzgl. MwSt.
Beide Wochen sind jeweils einzeln buchbar und kosten dann 2.450,- MwSt.

DVS Deutsche Verkaufsleiter Schule
Emmy-Noether-Str. 2
80992 München

 

 

Portrait

Die DVS-Deutsche Verkaufsleiter Schule GmbH ist eines der führenden Institute für Aus- und Weiterbildung im
deutschsprachigen Raum. Mit unseren Veranstaltungen begleiten wir den gesamten Karriereweg von
Vertriebsmitarbeitern. - vom Einstieg bis hin zum Aufstieg zur Top-Führungskraft. Das DVS-Veranstaltungsportfolio
teilt sich in drei Geschäftsfelder auf: In der DVS-Akademie sind die wichtigsten Aus- und Weiterbildungsprogramme
sowie alle Management-Programme zusammengefasst. Das DVS-Professional Programm beinhaltet Tagungen und
Seminare zu Spezialthemen, um Wissen zu vertiefen. DVS-Inhouse bietet die Möglichkeit, Vertriebsteams im eigenen
Unternehmen und mit maßgeschneiderten Lösungen zu schulen.
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