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Pressemitteilung von: pflegedienstkauf.com

Pflegedienstverkauf rechtzeitig planen

Kempen, 21. Mirz 2026

Steigende Tarifabschliisse und anhaltender Kostendruck verschirfen den wirtschaftlichen Handlungsdruck in
Pflegediensten und Pflegeheimen. pflegedienstkauf.com unterstiitzt Pflegeunternehmen nach eigenen Angaben seit
vielen Jahren dabei, die Personalkostenquote betriebswirtschaftlich einzuordnen, Refinanzierungsmoglichkeiten zu
priifen und Vergiitungsverhandlungen mit Kostentragern strukturiert vorzubereiten und zu fiihren.

Die Personalkosten sind in der Pflege ein zentraler Faktor der Wirtschaftlichkeit — und zugleich eine notwendige
Investition in Qualitit und Stabilitdt. Wenn Lohne und Gehilter steigen, riicken Fragen nach Finanzierung, Auslastung,
Touren- und Einsatzplanung sowie nach der Passfihigkeit interner Strukturen stirker in den Vordergrund. Genau an
dieser Stelle setzt pflegedienstkauf.com mit einem Biindel aus Analyse, Sanierungsansitzen und
Verhandlungsunterstiitzung an.

Personalkostenquote als Friihindikator: Transparenz statt Bauchgefiihl

Im Zentrum steht zunéchst die betriebswirtschaftliche Analyse. Ziel ist es, die Personalkostenquote nicht isoliert zu
betrachten, sondern in ihren Zusammenhingen zu verstehen: Welche Kostenbestandteile treiben die Quote? Welche
Rahmenbedingungen wirken auf die Erlose? Wo entstehen strukturelle Reibungsverluste, die sich auf die
Wirtschaftlichkeit auswirken konnen?

»Wenn die Personalkosten steigen, braucht es umso mehr Klarheit dariiber, welche Stellschrauben realistisch sind — und
welche Mafinahmen Pflegequalitidt und Mitarbeiterbindung nicht gefiahrden®, sagt Stefan Wiesmann von
pflegedienstkauf.com. ,,Wir arbeiten daran, Zahlen nachvollziehbar zu machen und daraus umsetzbare Schritte
abzuleiten.“

Die Analyse bildet die Grundlage, um Refinanzierungsmoglichkeiten systematisch zu priifen. Dabei geht es nicht um

pauschale Sparprogramme, sondern um ein belastbares Verstdndnis der wirtschaftlichen Ausgangslage und um die
Identifikation von Ansatzpunkten fiir strukturelle Optimierungen — etwa in Prozessen, Organisation oder
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Steuerungslogik, soweit dies aus den Daten und der Situation des jeweiligen Unternehmens abgeleitet werden kann.

Refinanzierung aktiv gestalten: Vergiitungsverhandlungen strukturiert
vorbereiten

Parallel zur Analyse begleitet pflegedienstkauf.com nach eigenen Angaben Vergiitungsverhandlungen mit Kostentrdgern.
In einem Umfeld, in dem Kostenentwicklungen schneller voranschreiten als viele Planungszyklen, wird die Vorbereitung
solcher Gespriche fiir viele Triager zur Managementaufgabe: Argumentationslinien, Nachweise, Kalkulationslogik und
die konsistente Darstellung der wirtschaftlichen Notwendigkeiten miissen zusammenpassen.

,» Vergiitungsverhandlungen brauchen eine solide betriebswirtschaftliche Basis und eine klare Struktur®, sagt Wiesmann.
,» Wir unterstiitzen Pflegedienste und Pflegeheime dabei, ihre Refinanzierungsmoglichkeiten zu priifen und
Verhandlungen so vorzubereiten, dass sie sachlich und nachvollziehbar gefiihrt werden konnen.*

Der nachrichtenwerte Anlass liegt im Zusammenspiel aus branchenweitem Kostendruck und einem klar umrissenen
Unterstiitzungsangebot: pflegedienstkauf.com biindelt Analyse, Sanierungsbegleitung und Verhandlungsunterstiitzung,
um Pflegeunternehmen in einer angespannten Lage handlungsfzhig zu halten. Im Fokus steht dabei, wirtschaftliche
Stabilitit mit den Anforderungen des Pflegealltags zusammenzudenken — als Grundlage fiir nachhaltige Entscheidungen.
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Portrait

pflegedienstkauf.com ist ein auf die Pflegewirtschaft ausgerichtetes Angebot, das Pflegedienste und Pflegeheime mit
betriebswirtschaftlicher Analyse, Sanierungs- und Restrukturierungsansitzen sowie der Begleitung von
Vergiitungsverhandlungen mit Kostentriagern unterstiitzt. Ansprechpartner ist Herr Stefan Wiesmann. Das Unternehmen
hat seinen Sitz in Kempen (Deutschland).
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