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Umsatz - Kosten - Gewinn

So mancher Selbständige erliegt der Verlockung ausschließlich auf seine Umsatzzahlen zu schauen. Dabei werden die
Kosten vergessen, und viel Umsatz bedeutet in der Regel auch hohe Material und Personalkosten zu haben.

Ein Selbständiger braucht also bei weitem nicht nur Umsatz. Umsatz macht Arbeit und kostet Schweiß. Umsatz bedeutet
Waren einkaufen zu müssen, Waren auspacken, Waren kontrollieren, Arbeit einteilen, Arbeit kontrollieren, Maschinen
zu warten und zu pflegen, Ersatzteile einkaufen zu müssen, die produzierten Waren zu verpacken, Reklamationen
entgegennehmen, Reklamationen zufrieden stellend beantworten und so weiter und so fort.

Um wirtschaftlich erfolgreich zu arbeiten, sollte man sich von seinen Umsatzzahlen abwenden und sich seinen
Gewinnzahlen dafür umso mehr widmen. Was zählt ist der Gewinn und der Aufwand, den man dafür betreiben musste.

Bei dieser Überlegung unterstützt jetzt ein neues Berechnungsmodul des FinanzplanTeams. Es ermittelt schnell und
präzise, wie hoch der zu erwartende Gewinn eines Produktes ausfällt.

Das auf Microsoft Excel basierende Modul kostet 20,00 Euro Netto. Unter http://www.mein-
finanzbrief.de/chef/tipps/umsatz_gewinn.htm findet man weiterführende Informationen.
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Portrait

Das FinanzplanTeam bietet auf seiner Webseite Hilfsmittel, Software und Coaching an, die beim täglichen Umgang mit
seinem Geld helfen. Für die Einspareffekte der Finanzplan-Anwender ist die Kombination von Software und Coaching
aus einer Hand von ausschlaggebender Bedeutung.
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