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Es gibt viele Promotionméglichkeiten, doch nur wenige Werbemafinahmen sprechen die Interessenten der Kunden
personlich an.

Schon immer gehorte das Marketing fiir ein Unternehmen zu den Konigsdisziplinen, vor allem wenn darum geht
hochwertige Produkte und Dienstleistungen tatsichlich an den Mann und die Frau zu bringen. Dabei gibt es viele
Moglichkeiten, doch nur wenige Werbemalinahmen sprechen die Interessenten personlich an, in dem ein direkter
Kontakt zur Zielgruppe hergestellt wird. Anders sieht dies beim Face-to-Face Marketing aus. Hier konnen Sie durch
geschulte Promoter direkt auf Interessenten und potentielle Kunden zugehen, diese individuell beraten und die
Vorstellung voll und ganz auf den Gegeniiber ausrichten.

Die personliche Beziehung zum Kunden

Die personliche Beziehung ist eine Ressource, welche von vielen Unternehmen leider noch in geringem Mafle in
Anspruch genommen wird - denn das kostet Arbeitskraft, Zeit und Geld. Doch es lohnt sich, all das in die personliche
Beziehung zum Kunden zu investieren, denn so betreiben Sie nicht nur Werbung fiir Ihr Unternehmen, sondern bieten
den Menschen einen echten Mehrwert.

Dieser Mehrwert ist es, welcher sowohl Thre Werbung, als auch Ihr Unternehmen und Ihr Angebot fiir potentielle
Kunden in den Vordergrund setzt . Gute Produkte und Dienstleistungen gibt es auf unserem Planeten genug - doch wenn
ein Interessent bereits vor dem Kauf wertvolle Informationen erhélt und spiirt, dass er geschitzt sowie individuell
behandelt wird, sprechen Sie diesen nicht mehr nur auf der rationalen Ebene, sondern auch auf der emotionalen Ebene
an.

Genau an dieser Stelle werden aus Gelegenheitskunden Stammkunden .
Hiufig fiihlen wir uns durch Werbung gestort. Wenn Sie es schaffen, dass Interessenten und Kunden Thre Werbung
lieben, weil sie interaktiv und freundlich gestaltet ist, erreichen Sie den Durchbruch im modernen Marketing.

Zu den beliebten Promotions gehoren unter anderem der Walking Act, aber auch die Verkostungsaktion sowie die
Sampling Promotion werden von vielen Unternehmen gerne gewéhlt.

TIhr Ansprechpartner fiir den maximalen Erfolg

Wir kénnen Thnen die Agentur ST-PROMOTIONS empfehlen, um wirklich den maximalen Erfolg fiir Thre Promotions
zu erzielen. Die Agentur ist seit tiber 30 Jahren in der Branche titig und kann Thnen mit der Expertise und Erfahrung zur
Seite stehen. Werfen Sie einfach einen Blick auf die Referenzen und iiberzeugen Sie sich selbst von der Professionalitéit
des Teams. (https://www.st-promotions.de/referenzen/)

Wenn Sie bereits genau wissen, wie die Promotion gestaltet werden soll, wird ST-PROMOTIONS Thre Wiinsche mit
Prézision umsetzen. Doch das Team setzt sich auch gerne mit Thnen zusammen, um die Promotion-Kampagne
gemeinsam zu planen und individuell auf Thre Unternehmensziele auszurichten.

Nehmen Sie einfach und unverbindlich Kontakt auf, um von einer kostenlosen Erstberatung durch das geschulte Personal
von ST-PROMOTIONS zu profitieren. (https://www.st-promotions.de/promotionagentur/)
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Portrait

Als bundesweit titige Promotionagentur liegt der Fokus unserer Tatigkeit auf dem Erfolg unserer Kunden; wir sorgen fiir
herausragenden und messbaren Mehrwert.

Die von uns genutzte Kommunikationsform des Face-to-Face Marketings lidsst sich nicht ausblenden oder wegzappen.

So kreieren wir werbliche Kontakte, die unter qualitativen Gesichtspunkten kaum zu iiberbieten sind.

Mit unserer Erfahrung von iiber 30 Jahren und unserer Prédsenz in allen groBlen Stiddten Deutschlands konnen wir auch
kurzfristig auf die Wiinsche unserer Kunden reagieren.
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